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Program seminariow organizowanych przez Ogolnopolsk3a Izbe Gospodarcza
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Producentéw Mebli podczas Targow MEBLE POLSKA w Poznaniu
Termin: 26-27 lutego 2020
Miejsce: Poznan, MTP, Pawilon 7, sala 1c

26.02.2020 — sroda

Godzina

Temat

11:00 - 11:25

»Certyfikowany materiat Twoich mebli" — wymagania dla obi¢ meblarskich
Agnieszka Pietrzak, Sie¢ Badawcza tukasiewicz - Instytut Przemystu Skorzanego

Materiat obiciowy powinien zapewnia¢ komfort, wygode i estetyke. Ale przede wszystkim powinien
by¢ wytrzymaty oraz bezpieczny dla uzytkownika. W Osrodku Certyfikacji tukasiewicz-IPS zostaty
opracowane kryteria techniczne, w ktdrych zebrano najwazniejsze parametry wytrzymatosciowe,
odpornosciowe oraz Swiadczgce o chemicznej nieszkodliwosci dla skdr, materiatow widkienniczych i
syntetycznych przeznaczonych na obicia. Obicie spetniajgce wymagania zawarte w kryteriach zostanie
oznakowane znakiem towarowym zapewniajgcym o jego podwyzszonej jakosci i wiarygodnosci.

12.00-12.45

Jak zwiekszy¢ sprzedaz salonu meblowego zaspokajajac réine potrzeby klientéw?
Jerzy Osika, PROMEDIA Jerzy Osika

Umiejetne stosowanie skutecznych technik sprzedazy to ,by¢ albo nie by¢” kazidego salonu
meblowego. Chcac osiggnac cos wiecej i wyrdznic sie pozytywnie na tle konkurencji warto podnies¢
swoje umiejetnosci w zakresie zindywidualizowanej obstugi klientdw rdznigcych sie miedzy sobg w
sposobie podejmowania decyzji zakupowych. Podczas tego wyktadu dowiesz sie, jak ich pozyskaé, by
zwiekszy¢ sprzedaz.

13.00-13.45

Twadj sukces bedzie tak wielki, jak Ty sam
Jerzy Osika, PROMEDIA Jerzy Osika

Przystowie biznesowe potwierdza, ze ,sukces nie zalezy od tego, jak zawieje wiatr, lecz od tego, jak
postawisz zagle”. Chcesz podnosi¢ swoje umiejetnosci osobiste, by zwieksza¢ swoje dochody réwniez
w czasach prognozowanego ochtodzenia gospodarczego? Ten wyktad jest wtasnie dla Ciebie.

14.00 — 14. 45

Jak zastosowa¢ okazjonalny visual mrchandising do zwiekszenia obrotéw w salonie meblowym?
Jerzy Osika, PROMEDIA Jerzy Osika

Dowiedz sie, jak lepiej wykorzysta¢ pojawiajgce sie w ciggu roku okazje do zwiekszenia liczby klientéw
odwiedzajgcych Twdj sklep i zachecenia ich do zrobienia zakupdw. Skorzystaj z inspirujgcych
przyktadéw wykorzystania okazjonalnego visual merchandisingu dla pozyskania klientéw Twojego
salonu meblowego.

15.00 —15.45

Jak Twaj salon meblowy moze zyska¢ mtodych klientéw?
Jerzy Osika, PROMEDIA Jerzy Osika
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Co warto wiedzie¢ o mtodych konsumentach, w tym przedstawicielach pokolenia Z, ich potrzebach i
preferencjach zakupowych, by zyskaé ich jako klientéw Twojego sklepu meblowego? Wez udziat w
wyktadzie, by zyskac wiedze o klientach, ktérzy juz wkrétce bedg decydowaé o powodzeniu Twojego
biznesu.

16.00 — 16.45 | Poznaj trendy w wyposazeniu wnetrz na rok 2020, by sprzedac klientom to, czego oczekuja
Jerzy Osika, PROMEDIA Jerzy Osika
Konsumenci sg bardziej wymagajacy i lepiej wyedukowani niz kiedykolwiek dotgd. Chcac sprostac ich
oczekiwaniom, salony meblowe coraz czesciej korzystajg z wiedzy o trendach w wyposazeniu wnetrz
zaréwno po to, by sprzedawa¢ klientom to, czego oczekuja, jak tez by im profesjonalnie doradzaé w
dokonywaniu zakupowych wyboréw. Podczas wyktadu bedziesz miat wyjgtkowa okazje, by skorzystaé
z unikalnej wiedzy Swiatowej agencji trendéw Fashion Snoops z Nowego Jorku.

27.02.2020 - czwartek

Godzina Temat

10.00 - 10.45 | 10 obszaréw Innowacji: od modelu dochodowego po systemy produktowe
Radostaw Urys, Joldija
Innowacja to znacznie wiecej niz tylko wymyslanie nowych czy projektowanie kolejnych wersji
istniejacych produktéw. Innowacje mozna tworzy¢ we wszystkich obszarach dziatalnosci firmy, od
modelu dochodowego, przez fancuch dostaw, po strategie angazowania klientéw. Podczas
seminarium skupimy sie na dziesieciu gtéwnych obszarach, w ktérych mozna wprowadzié¢ innowacje.
W ramach kazdego z nich istnieje wiele sprawdzonych taktyk, ktére omoéwie i przestawie przyktady.

11.00-11.25 | Badania materiatéw tekstylnych i skér przeznaczonych na tapicerke meblowa
Katarzyna Pietrzak, Sie¢ Badawcza tukasiewicz - Instytut Przemystu Skorzanego
Podczas wystgpienia, omowione zostang badania dedykowane grupie materiatdw przeznaczonych na
tapicerke meblowa. Przedstawione zostang podstawowe wymagania, ktdre powinny spetniad skory i
ptaskie wyroby tekstylne powleczone guma lub tworzywami sztucznymi, przeznaczone do produkcji
mebli tapicerowanych. Zaprezentowane zostang nowe, proponowane przez Laboratorium Garbarstwa
(Sie¢ Badawcza tukasiewicz - Instytut Przemystu Skdérzanego) kryteria oceny skor meblowych z
pigmentowg powtoka kryjaca.

11:30-12:30 | Kalkulacja kosztu wytworzenia, progu rentownosci i niewykorzystanego potencjatu
Krzysztof Frydziniski, FiM Consulting Sp. z o.o.
¢ Praktyczne metody kalkulacji kosztu wytworzenia.
¢ Kalkulacja progu rentownosci partii produkcji.
¢ Kalkulacja zapotrzebowania na zasoby produkcyjne.

12.30-13.30 | Jak utrzymaé zysk w czasach spowolnienia

Krzysztof Frydziriski, FiM Consulting Sp. z o.o.

¢ Czy na produkcie / kliencie trace czy zarabiam?
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¢ Czy najwiekszy Klient na pewno jest najlepszym Klientem?
¢ Jak mozna zwiekszyé zysk z obecnego portfela klientéw?

e Jaki jest potencjat wzrostu zysku i gdzie lezy?

¢ Czy kazde zlecenie jest optacalne?

¢ Czy caty potencjat Firmy jest optymalnie wykorzystywany?

13.45-14.30

H#FLAME- Znajomos$¢ jezyka zawodowego kluczem do rozwoju firmy
Sylwia Oleriska, Ogdlnopolska Izba Gospodarcza Producentéow Mebli

Problem braku znajomosci jezyka obcego zawodowego jest aktualny od zawsze. Jednoczesnie branza
meblarska rozwija sie bardzo dynamicznie, a w firmach zatrudniani sg pracownicy, ktdrzy nie
posiadajg umiejetnosci jezykowych zwigzanych z danym sektorem. Jednoczesnie znajomosc jezyka
obcego branzowego to kluczowy element komunikacji i wkraczania na nowe, zagraniczne rynki w
przypadku firm, ktére planujg ekspansje.

14.45-15.30

Co zrobic, zeby spa¢ (pracowac) spokojnie;j?
Adam Pustelnik, PWS KONSTANTA S.A.

Stereotypowa opinia o ubezpieczycielach méwi, ze nawet jak sie ma wykupiong polise, to uzyskanie
odszkodowania zawsze jest loterig. W rzeczywistosci ktopoty z uzyskaniem odszkodowania najczesciej
wynikajg ze Zle zawartej umowy ubezpieczyciela. Czesto tez klienci zaktadéw ubezpieczen sa
postawieni przed fatszywym wyborem pomiedzy ceng a jakoscig ubezpieczenia.

Na prawdziwych przyktadach z naszej praktyki pokazemy jakie putapki moga zawiera¢ warunki
ubezpieczenia i jak pomoglismy naszym klientom wynegocjowaé z ubezpieczycielem takie umowy
ubezpieczenia, ktére pozwalaja im spaé spokojnie nie rujnujagc przy tym ich budzetow.
Zaprezentujemy najnowsze dostepne na rynku ubezpieczeniowym rozwigzania.

Pokazemy, ze wbrew stereotypowym opiniom, ubezpieczyciel i broker mogg by¢ dla przedsiebiorcy
partnerem wspierajgcym bezpieczny rozwdj jego biznesu.

15.45-16.30

Certyfikacja mebli przepustka do eksportu produktéw na rynki Euroazjatyckiej Unii Gospodarczej:
Rosji, Biatorusi, Kazachstanu, Armenii, Kirgistanu
Wtadimir Michajliczienko, Strateg Overseas

* Proces certyfikacji i specyfika potwierdzania zgodnosci mebli z regulaminami technicznymi EUG
przed planowanym eksportem.

¢ Badania laboratoryjne.

¢ Wymagania sanitarno-higieniczne i epidemiologiczne oraz jednolite wymogi bezpieczenstwa
produktéw w EUG.

¢ Oznakowanie i etykietowanie - wymogi regulaminowe EUG.

o Certyfikacja w pigutce. Od czego zaczaé¢ i do kogo sie zwrdci¢ o konsultacje, terminy, zestaw
dokumentdéw niezbednych do przystgpienia do certyfikacji w EUG.
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